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Kort bakgrund

e Den aldre VBER tradde ikraft 2010

* Behov av uppdatering, inte minst mot bakgrund av 6kad onlineforsaljning, utveckling av onlineplattformar
och nya typer av vertikala avtal

* Nya VBER ar tankt att innehalla enklare och tydligare regler som ska underlatta for foretagen att gora egna
bedomningar — dr det uppfyllt?
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Behovet av uppdatering - fran klarhet fill
klarhet?

Ar konkurrensratten och VBER négot for alla oaktat gamla eller nya VBER?

2010-2022 - verkligheten forandrar sig snabbare an sa

Utmaning med olika rattssystem och tolkningar av nationella domstolar och EU

30% regeln — men kan man forlita sig pa en marknadsdefinition?
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Nya VBER

* Tradde ikraft 1 juni 2022
+ Overgdngsbestimmelse 1 &r tom 31 maj 2023

* Viktigt att foretag ser over aktuella avtal i god tid - ta tillvara pa bade lattnader och anpassar till striktare
regler

e Strukturen ar densamma som i gamla VBER




Nya VBER - foretagens perspektiv

* Kort om Fiskars Groups distribution i Europa
* Hur anpassa sig till 6vergangsregler?

* Direkt effekt i EU men vad galler for EEA och om man tex har Selective Distribution i EU och infor nya
regler i enlighet med nya VBER
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Nya regler for plattformar

* Nya regler for onlinebaserade formedlingstjanster/plattformar (“online intermediation services”)
- Gamla VBER saknade specifika regler for plattformar

* NYHET:
- Tydliggbrande att plattformar inte anses vara en agent i konkurrensrattslig mening
— Sarskilda regler om plattformsleverantéren konkurrerar med sina kunder (“hybrid plattformar”)
— Sarskilda regler om paritetsklausuler
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Viktiga forandringar i nya VBER

Fyra omraden med viktiga forandringar i nya VBER

 Syfte att minska omfattningen av VBER (”false positives”)
- Vissa av nedan forfaranden kan inte langre med nddvandighet anses 6ka effektiviteten

= Dubbel aterforsaljning (dual distribution) omfattar leverantérer som konkurrerar med fristaende
distributorer

= Paritetsklausuler (jamforelseklausuler, ”parity clauses”)

 Syfte att utoka omfattningen av VBER (”false negatives”)

- Vissa av nedan forfaranden omfattades inte av gamla VBER men kan i dagens ekonomi generellt
forvantas leda till effektivitetsbesparingar och ska darfor i viss omfattning omfattas av nya VBER

= Begransning av aktiv forsaljning (i vissa delar)

= Begransning av onlineforsaljning (i vissa delar)
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Dubbel aterforsaljning

* Dubbel aterforsdjning: en tillverkare konkurrerar med den fristaende aterférsaljaren

* Dubbel aterforsaljning har 6kat och Kommissionen ser en 6kad risk, sarskilt kansligt vid onlinebaserade
formedlingstjanster

* NYHET:
- Avtal som ror tillhandahallande av onlinebaserade formedlingstjanster dar leverantorer ar en
konkurrent eller potentiell konkurrent till kdparen sk “hybrid plattformar” (artikel 2.6) omfattas inte
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Dubbel aterforsiljning - foretagens perspektiv

* De flesta som saljer konsument produkter idag ar konkurrenter med sina egna kunder.
Vad innebdr det?
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Striktare krav informationsutbyte vid dubbel
aterforsaljning

e Artikel 2:
- VBER omfattar avtal mellan konkurrerande féretag som inte ar 6msesidiga
- NYHET: striktare krav pa informationsutbyte mellan konkurrerande foretag. Undantag omfattar inte
informationsutbyte som

o inte ar direkt kopplat till genomférandet av avtalet eller

o inte ar nodvandigt for att forbattra produktion eller distribution (artikel 2.4 a och 2.4 b).

Nya riktlinjerna ("white & black list”)
- Punkt 99: exempel information som kan vara ndédvandig
- Punkt 100: uppfyller normalt inte uppfyller villkoren fo6r undantag, t ex informatiom om framtida priser som
leverantdren avser sdlja avtalsvarorna for i senare handelsled och information om identifierande slutanvéindare
(specifika villkor finns)
- Punkt 103: Riskminimering t ex (i) informationsutbyte i aggregerad form, (ii) [amplig fordrojning, (iii) brandvaggar
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Paritetsklausuler

e Undantaget i gamla VBER men omdiskuterat; jmf t ex Booking

* NYHET:
- nya VBER undantar inte vida plattformsoverskridande paritetsklausuler (artikel 5.1 d, utdrag
nedan):
d) Varje direkt eller indirekt skyldighet som féranleder en képare av onlinebaserade formedlingstjanster att inte erbjuda,

salja eller dterforsilja varor eller tjanster till slutanvindare pi gynnsammare villkor via konkurrerande onlinebaserade
formedlingstjinster.

* Dock omfattas andra paritetsklausuler, t ex snava paritetsklausuler, se nya riktlinjerna p 253-254
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Begransning av aktiv forsaljning |

 Strikt syn gamla VBER: Aktiv forsaljning endast undantas om leverantoren hade utsett en exklusiv
leverantor och begransningen kunde inte dverforas till leverantérens kunder

* NYHET: utokade majligheter for begransning av aktiv forsaljning (artikel 4b och 4c; exklusiva resp.
selektiva distributionssystem)

12

i)

= Tilldtet med begrdansning av aktiv forsaljning upp till fem andra ensamaterforsaljare,
sk "delad exklusivitet”

= Dessutom mojlighet att vidareformedIa begransningen till direkta kunder, dock inte langre ned i
kedjan

Begransning av ensamaterforsiljarens och ensamadterforsiljarens direkta kunders aktiva forsaljning till ett omrade

eller till en kundgrupp som ar férbehillen leverantoren eller som leverantoren exklusivt tilldelat hogst fem andra
ensamaterforsiliare.
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Begransning av aktiv forsaljning - foretagens
perspektiv

* Delad exklusivitet — hur fungerar det i verkligheten?

* Vad kan det fa for effekt pa marknaden nar man i Europa kan ha:
- delad exklusivitet i ett omrade,

- selektiv distribution i ett och
- ett annat selektivt distributions system i ytterligare ett omrade?

CIRIO

13



Begransning av aktiv forsaljning Il

* NYHET: Utokat skydd selektiva distributionssystem - kan begransa forsaljningen till icke auktoriserade
aterforsaljare inom ramen for ett skyddat omrade, oavsett om kunden befinner sig i eller utanfér omradet

(artikel 4.c 2). Omfattar bade aktiv och passiv forsaljning.

2. beprinsning av aktiv eller passiv forsilining av medlemmarna i det selektiva distributionssystemet och deras
kunder till icke auktoriserade iterforsiljare som ar lokaliserade i det omride dar det selektiva distributions-

systemet drivs,

« NYHET: Aven tydligare definitioner aktiv och passiv forsiljning i artikel 1
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Begransning av aktiv forsiljning - foretagens
perspektiv

* Positivt att begransa bade aktiv och passiv forsaljning inom Selektivt Distributions system

» Aktiv forsaljning = en webshop med mojlighet att valja ett sprak som vanligtvis inte anvands i saljarens

omrade

CIRIO
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Begransning vid onlineforsaljning |

* Tidigare starkt skydd for onlineforsaljning - ingen diskriminering - idag snarare “free-riding” problem

e NYHET: En tillverkare kan:
— (i) satta olika grossistpris beroende pa om forsaljningen ska ske via fysisk butik eller online (dubbel
prissdttning) (nya riktlinjerna p 209),
— (ii) uppstalla olika villkor i ett selektivt system beroende av om distributdren saljer online eller i
fysisk butik, t ex butikens utseende (nya riktlinjerna p 207-208)

- Dock maste prisskillnaden vara rimlig och villkoren far inte syfta till att begransa parallellhandel
eller ett effektivt nyttjande av internet
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Begransning vid onlineforsaljning -
foretagens perspektiv

* Dubbel prissdttning — for en och samma kund — vilkommet men hur applicera?
* Olika villkor i ett selektivt system beroende pa forsaljning online eller i fysisk butik MEN vad ar
RIMLIG prisskillnad?
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Begransning vid onlineforsaljning Il

* Till exempel kan féljande krav avseende onlineférsaljning omfattas av undantag (nya riktlinjerna p 208):

(a) Kravsom ar avsedda att sikerstilla kvaliteten eller ett visst utseende pa képarens onlinebutik.

(b) Krav angdende presentationen av de avtalsvarorna eller avtalstjansterna i onlinebutiken (t.ex. minsta antal
artiklar som visas, det sitt pa vilket leverantorens varumarken eller méirkesnamn visas).

(c) Ett direkt eller indirekt forbud mot anvindning av onlinebaserade marknadsplatser (***).

(d) Krav pa att koparen ska driva en eller flera fysiska butiker eller utstallningshallar, t.ex. som ett villkor fér att
bli medlem av leverantorens selektiva distributionssystem.

(e) Krav pa att koparen ska silja en absolut minsta mangd av avtalsvarorna eller avtalstjansterna offline (i virde
eller volym, men inte som andel av den totala forsiljningen) for att sikerstilla att de fysiska butikerna drivs
pa ett effektivt satt. Detta krav kan vara samma for alla kopare eller faststillas pd olika nivder for varje
kopare pa grundval av objektiva kriterier, t.ex. koparens storlek i forhallande till andra kopare eller
koparens geografiska placering.
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Begransning vid onlineforsaljning -
foretagens perspektiv

* Forbud mot marknadsplatser — kan definitionen andras?
Krav att ha fysisk butik eller racker det att kunna ge andra priser?

* Minsta mangd varor (varde eller volym) — vad ar realistiskt?
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Konkurrensklausuler

* Gamla VBER undantog inte konkurrensklausuler som oversteg 5 ar eller som férnyades automatiskt

* NYHET:
- | nyariktlinjerna tydliggors att konkurrensklausuler som underforstatt fortsatter att galla efter

femarsperiodens utgang kan omfattas av VBER under forutsattning att képaren kan omférhandla
eller avsluta avtalet med en rimlig uppségningstid och en rimlig kostnad, sa att képaren effektivt
kan byta leverantér ndr femarsperioden har 6pt ut (nya riktlinjerna p 248).
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Sammanfattning

 Striktare regler for (i) dubbel aterforsaljning och (ii) vida paritetsklausuler

* Mer flexibla regler for (i) begransning av aktiv forsaljning och vissa (ii) begransningar rérande
onlineforsaljning, t ex tillatet att tillampa dubbel prissattning och uppstalla olika krav (i vissa situationer)

* Fortydliganden avseende onlinebaserade formedlingstjanster/plattformar och striktare regler

* Flexiblare regler rorande konkurrensklausuler

» For foretag — se 6ver mojligheten att anpassa avtalen och utnyttja de mer flexibla reglerna
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